
Paket-Nummer: 0524852  

Region:   16775 Löwenberger Land

Verfügbarkeit:   ganzjährig

Teilnehmer:   10 - 40 Teilnehmer

Dauer:   2 Tage

Mögliche Sprachen:   Deutsch

Programm-Idee
Es gibt viele Trainings und bereits auf dem nach Hause weg hat ein Teil der Teilnehmer vergessen was die Essenz der letzten beiden
Tage war. Die MQ Ranch liegt dicht bei Berlin, jedoch weit genug weg, dass sich der Teilnehmer in der Idylle der MQ Ranch auf das
konzentrieren kann, worum es geht: - Effizienz im Vertrieb - Neue Methoden zur Umsatzmaximierung erlernen - Fähigkeiten stärken

  Paket P-0524852

Event mit Übernachtung

Vertriebs-Camp
Vertriebstraining für Vertriebsmitarbeiter aus allen Branchen, die schon fast alles erlebt haben
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1 abgegebene Bewertungen ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Preis/Leistungsverhältnis: ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Vollständigkeit der Leistungen: ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Freundlichkeit des Personals: ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Zutreffen der Beschreibung: ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Erwartungen erfüllt? ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Persönliches Engagement: ★ ★ ★ ★ ★ 5.00 von 5 Sternen

Beschreibung
Das Besondere beim Vertriebs Camp ist die Kombination der richtigen Referenten/Trainer, Methoden und das verankern der
wichtigsten Botschaften im sensorischen Gedächtnis der Vertriebsmitarbeiter. Um dieses zu erzielen werden Indoortrainings mit
Outdoorelementen verknüpft, die sich auf zuvor abgestimmte Ziele, Produkte und Botschaften fokussieren. Es ist die gezielte
Wiederholung und der Einsatz von Lerntechniken auf verschiedenen, emotionalen Ebenen die dazu beitragen, dass der Teilnehmer
ein klaren Lernerfolg erfährt.
Die Dauer und die Inhalte des Vertriebs Camps werden individuell abgestimmt und basieren auf einem vorherigen, detaillierten
Briefing. Im Briefing wird der derzeitige Ist-zustand im Vertrieb analysiert und das jeweilige Ziel definiert. Jedes Vertriebs Camp ist
individuell und inhaltlich einzigartig.
Unsere Referenten, Trainer und die jeweiligen Inhalte werden nach der Zieldefinition und dem zur Verfügung stehenden Budget
ausgesucht. Ebenso verhält es sich mit Dauer und dem damit verbundenen Aufenthalt auf der MQ Ranch. 
Das Vertriebs Camp ist für Gruppen von 10-40 Personen geeignet.

Anbieter-Bewertungen

Wichtige Hinweise
Das Vertriebs Camp richtet sich bei den Kosten stark nach Dauer, den gebuchten Referenten, Keynotespeakern, Trainern und der
Anzahl der Teilnehmer. Auf dem Anwesen der MQ Ranch können bis zu 20 Personen übernachten, sowie stehen weitere Pensionen
und Hotels in direkter Umgebung zur Verfügung.

Leistungen inkl.

Vertriebs Camp
Location, Übernachtung, Catering, Referenten, Koordination, Technik
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Wie Sie in 3 Schritten ein individuelles Angebot für diese Programm-Idee kostenfrei
anfordern und offene Fragen klären können

www.hirschfeld.de - Paket-Nr. 0524852
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